
INSCRIPCIONES

“Debemos definir nuestra estrategia 
antes de mover ficha”

Claves para vender mis productos / servicios en redes 

sociales, entendiendo cual es la mejor solución para mi 

estrategia de ventas profesional. 

Módulo 1

AGENDA DE 
CONTENIDOS

El CRM como herramienta para entender y conocer las 

relaciones con nuestros clientes para mejorar la 

capacidad de venta.

Módulo 2

EL ERP como herramienta para gestionar nuestro 

negocio y controlar los gastos así como nuestra 

estructura empresarial.

Módulo 3

Gestión integral de negocio

ERP

Aprenderemos a tener el control de 

nuestro negocio y a manejar todas 

las herramientas para monetizar 

nuestras inversiones.

REDES SOCIALES
Instagram, Facebook y LinkedIn

Las redes sociales las podremos 

usar como punto de venta, canal de 

comunicación, notoriedad de 

marca... ¡¡Vamos a Aprender!!

CRM &
ERP

TALLER

Hubspot, Desarrollo propio…

Taller formativo para aprender a conocer 

las estrategias para implantar y gestionar 

un CRM y conocer bien a nuestros 

clientes.

10 AM - 13 PM
LUNES 14/11/2022

www.inbec.org

SALA DE PRESENTACIONES. 1ª Planta
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