
INSCRIPCIONES

“Debemos definir nuestra estrategia 
antes de mover ficha”

Claves para vender mis productos / servicios en redes 

sociales, entendiendo cual es la mejor solución para mi 

estrategia de ventas profesional. 

Módulo 1

AGENDA DE 
CONTENIDOS

Las redes sociales como herramienta de comunicación, 

para dar a conocer nuestros productos o servicios y 

utilizando las RRSS como una plataforma de aterrizaje.

Módulo 2

La publicidad de pago como propuesta de captación de 

clientes en los entornos de redes sociales, aprendiendo 

las alternativas y la montización de nuestro budget.

Módulo 3

Instagram ADS, Facebook ADS

SOCIAL ADS

Aprenderemos a usar las distintas 

opciones de pago de social ads para 

captar clientes potenciales para 

nuestro negocio.

REDES SOCIALES
Instagram, Facebook y LinkedIn

Las redes sociales las podremos 

usar como punto de venta, canal de 

comunicación, notoriedad de 

marca... ¡¡Vamos a Aprender!!

REDES
SOCIALES

TALLER

Ventas VS Comunicación

Taller formativo para aprender a generar 

oportunidades de venta a través de las 

redes sociales

www.inbec.org

10 AM - 13 PM
MARTES 15/11/2022

La Federación de Empresarios de León
Avenida Independencia 4, 24001

Salón de actos - León

www.inbec.org


